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Pasar de unaestrategia
corporativaa una estrategia
de integracion dedatos

A lo largo de cada recorrido del paciente, las imagenes se utilizan para ayudar a diagnosticar,
informar y contribuir a la historia clinica de un paciente. Ya sea que estas imagenes sean el
resultado de las modalidades tradicionales de diagndstico y tratamiento como de la luz visible, y
con independencia de donde y por qué se generaron, una clave para mejorar los resultados clinicos
de los pacientes es convertir la informacién que proporcionan las imagenes en informacién
procesable y difundir esos conocimientos de manera eficiente y eficaz en toda la organizaciony
mas alla.

Sin embargo, a menudo la informacion del paciente y los datos de las imagenes son dispares y
estan dispersos: entre los puntos de generacion de datos y los puntos de consumo de datos; entre
departamentos tales como radiologia, cardiologia, oncologia, cirugia, dermatologia y laboratorio; y
en todas las ubicaciones, como consultorios de médicos generales, centros de imagenes para
pacientes ambulatorios, y hospitales locales y regionales. Mientras que una estrategia de imagen
corporativa mueve los datos de las imagenes a través de la organizacidn, una estrategia de
integracion de datos también reconoce que el valor completo de los datos de imagen solo se
realiza cuando sigue al paciente a través del proceso de atencién y se consume facilmente en el
punto de atencién.



El reto de integrar los datos de las imagenes a las Mejorarlacalidaddelaatencionyapoyarlasalud
historias clinicas de los pacientes delapoblacidnmediantelaintegraciéndelos
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Un tercer desafio es que el panorama es dindmico. La expansién decisiones clinicas basadas en el conocimiento

y consolidacion del sistema de salud significa que los hospitales institucional de las mejores practicas, los modelos

y las clinicas asociadas pueden tener sistemas heredados predictivos de salud de la poblaciony las directrices
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Amplie el acceso de una sola institucion a redes empresariales y hospitalarias mas amplias

En este panorama de atencién médica que cambia con rapidez, y marcado por fusiones y expansiones de organizaciones de
atencidon médica, y regulaciones en evolucién que buscan eliminar las barreras al intercambio de datos mientras se
mantiene la privacidad de la informacién de los pacientes, los proveedores de atencion médica necesitan una estrategia de
integracion de datos que sea agil, escalable y siempre del tamafio correcto, que crezca con la organizacién sin crear grandes
problemas y que escale de acuerdo con las nuevas necesidades departamentales y prioridades organizacionales. También
debe poder adoptar nuevas innovaciones con facilidad, asi como mantenerlas con facilidad.

También debe basarse en una arquitectura compartida y ofrecer la ciberseguridad y la capacidad de servicio que hacen
posible la verdadera integracién de los datos clinicos y operativos, el flujo de trabajo y la presentacién de informes. La
tecnologia en la nube proporciona implementaciones mas sencillas en todos los departamentos y empresas, y es compatible
con nuevos modelos de negocio y estrategias de alianza.

Mas que una hoja de ruta tecnolégica: un nuevo camino hacia la atencién de precisiéon

Cuando la integracion de datos se aborda solo como un problema tecnolégico, las organizaciones pierden la oportunidad de
implementar estrategias que pueden contribuir a su vision general, mision y madurez en el camino hacia una atencion de
mayor calidad. Para garantizar que la estrategia de integracién de datos de los proveedores de atencién médica sirva a los
pacientes a lo largo de su recorrido, las organizaciones necesitan un socio estratégico que aporte experiencia en la integracion
de datos, desde el diagnéstico por imagenes hasta la informatica en general. De hecho, los mismos valores y conocimientos
que conforman una buena estrategia de integracidn de datos de imagenes pueden aplicarse a otras areas de integracion. Un
socio que sea capaz de orientar tanto sobre los puntos técnicos de la integracién como sobre la visidn clinica de cdmo se
consumen los datos ayudard a una organizacién a forjar un camino que convierta los datos en un catalizador tanto para la

atencion personalizada y de precision como para la mejora de la salud de la poblacién.
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